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Un livre de chevet pour optimiser les relations
Business Angels - Entrepreneurs

Un mode d’emploi trés clair pour deux publics visés :
® Ceux qui veulent devenir Business Angels (comment choisir les entreprises, quel réle tenir ?)
9 Les entrepreneurs qui cherchent des financements (a qui s’adresser et comment ?)

Le nombre de créations d’entreprise a atteint un record historique en France en 2010, plus d’une sur deux
sous le statut d’auto-entrepreneurs.

Parallelement a ce phénomeéne, la France compte 80 réseaux rassemblant plus de 4000 Business Angels,
qui chaque année, financent et accompagnent plus de 300 jeunes sociétés, auxquels s’ajoutent les
Business Angels qui investissent hors des réseaux formels seuls ou en groupe, et qui portent ainsi au
nombre de 8000 le nombre de Business Angels actifs dans tout le pays.

Ce livre permet a chacun de découvrir I'importance du réle de Business Angels, et d’en comprendre les pratiques.

Si la majorité des Business Angels partagent une méme vision de la pratique, ils sont habituellement démunis
lorsqu’ils débutent. Difficile de décider d’investir lorsque I'analyse fait apparaitre une erreur de vision de
I'entrepreneur, de déterminer la valeur des actions alors que l'’entreprise démarre a peine, ou de rédiger un pacte
d’actionnaires lorsque aucune des deux parties n’en a I’habitude.

De leur cété, les entrepreneurs connaissent souvent mal les acteurs du financement. lls ne savent pas forcément
comment s’adresser a des Business Angels, comment leur formuler une demande, ni méme combien leur demander
ou quelle part de capital leur proposer.

Ce livre a pour objet d’aider les Business Angels et les entrepreneurs a fonder leur collaboration sur de bonnes
pratiques observées en France depuis dix ans ; d’aider les Business Angels durant les phases d’investissement dans
I'entreprise, et les entrepreneurs a décrypter le fonctionnement de ceux-ci, et ce qu’ils peuvent en attendre.

lllustré de nombreux témoignages de Business Angels et d’entrepreneurs qui apportent des éclairages personnels

tirés de leur propre parcours, il guide pas a pas ceux qui aspirent a devenir Business Angels et ceux en quéte de
financement pour leurs projets. Il s'offre & eux comme le parfait livre de chevet pour optimiser leurs relations.

« Lorsque j'ai débuté en tant que Business Angel, cet ouvrage m’aurait grandement aidé a y voir plus clair ! Ce
livre est sOrement l'outil qui vous manquait pour mener a bien votre démarche. A vous, Business Angel
potentiel ou débutant, car il fournira, en quelques heures de lecture, bon nombre d’informations et de
techniques qu’il m’a fallu plusieurs années a acquérir. Mais également a vous, entrepreneurs, car cet ouvrage
vous fournira tout ce qui est nécessaire a la réussite d’'une levée de fonds aupreés de Business Angels, et a la
mise en place d’une relation efficace et durable avec eux. »

Philippe Gluntz, Président de France Angels et Vice président de I’'EBAN (European Business Angels
Network)
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